Taller de Negociación con Sabiduría – Cuestionario sobre Factores Limitantes – Coordinación Sergio Kaplan


NEGOCIAR CON SABIDURÍA – preguntas

Análisis de los Factores limitantes que disminuyen las posibilidades para conformar mejores Acuedos

“Si se reconocen los factores limitantes de una situación determinada es posible reducirlos ó resolverlos en el camino hacia una meta”.

Bajo esta determinación, es posible  definir  “Aptitud Negociadora” como: 

 La capacidad de los individuos en reducir los factores limitantes que surgen durante el proceso de negociación y obstaculizan la concreción de Acuerdos beneficiosos para las partes.

En el contexto de participar en Negociaciones ó acuerdos de cualquier índole

1- ¿Entiendo lo que quiero conseguir y para qué? 

	1
	3
	5
	

	En general NO
	A Veces
	En general SI
	0000000000000000


2- ¿Pensé SI ( eso ) tiene posibilidades de conseguirse o lograrse?

	1
	3
	5
	

	En general NO
	A Veces
	En general SI
	0000000000000000


3- ¿Entiendo lo que quieren de mí?

	1
	3
	5
	

	En general NO
	A Veces
	En general SI
	0000000000000000


4- ¿Tengo en claro que quiero del otro?

	1
	3
	5
	

	En general NO
	A Veces
	En general SI
	0000000000000000


5- ¿Sé lo que no quiero más para mi vida?

	1
	3
	5
	

	En general NO
	A Veces
	En general SI
	0000000000000000


6- ¿Si estoy obligado a aceptar igual (preg. 3) –     

	1
	3
	5
	

	Resisto y me  opongo
	Resigno y aguanto
	Acepto e intento cambio
	0000000000000000


7- ¿Manejo herramientas para desarticular situaciones desagradables a través de formas que no sea la confrontación?

	1
	3
	5
	

	En general NO
	A Veces
	En general SI
	0000000000000000


8- ¿Analizo la forma en que al otro le gustaría ser tratado?

	1
	3
	5
	

	En general NO
	A Veces
	En general SI
	0000000000000000


9- ¿Pueden herir mi orgullo fácilmente?

	1
	3
	5
	

	En general SI
	A Veces
	En general NO
	0000000000000000


10- ¿Me cuesta perdonar?

	1
	3
	5
	

	En general SI
	A Veces
	En general NO
	0000000000000000


11-  ¿Si perdono; me siento débil - timorato y presumo que volverán a dañarme?

	1
	3
	5
	

	En general SI
	A Veces
	En general NO
	0000000000000000


12- ¿Tengo temor a hacer o parecer ridículo?

	1
	3
	5
	

	En general SI
	A Veces
	En general NO
	0000000000000000


13-  ¿Infiero que si asumo una postura liviana o graciosa sea confundida con falta de seriedad y diminuya el valor de mi propuesta?

	1
	3
	5
	

	En general SI
	A Veces
	En general NO
	0000000000000000


14- ¿Tomo y acepto al pie de la letra  frases como:     NO      -       NO SE PUEDE

	1
	3
	5
	

	En general SI
	A Veces
	En general NO
	0000000000000000


15- ¿Al intervenir en algún conflicto, analizo  las situaciones ocultas que pueden ser inconscientes?

	1
	3
	5
	

	En general NO
	A Veces
	En general SI
	0000000000000000


16- ¿Percibo cuando NO estoy usando una forma apropiada hacia persona o asunto? 

	1
	3
	5
	

	En general NO
	A Veces
	En general SI
	0000000000000000


17- ¿Percibo cual forma con la que se dirigen a mí, propicia de disparador negativo?

	1
	3
	5
	

	En general NO
	A Veces
	En general SI
	0000000000000000


18- ¿Si contesté –“En general Si” o “a veces”-,  la pregunta 7- Implemento dichas herramientas en situaciones que estimulan mi negatividad  ?

	1
	3
	5
	

	En general NO
	A Veces
	En general SI
	0000000000000000


19- ¿Tengo conciencia en que situaciones estoy poniendo el cuerpo sin lograr desprenderlo de la propuesta? 

	1
	3
	5
	

	En general NO
	A Veces
	En general SI
	0000000000000000


20-  Sucede que exagero, ignoro ó disminuyo las posibilidades del otro? 

	1
	3
	5
	

	En general SI
	A Veces
	En general NO
	0000000000000000


21-  Evalúo cuál es mi capacidad o poder, en relación a la otra parte? 

	1
	3
	5
	

	En general NO
	A Veces
	En general SI
	0000000000000000


22-  Sucede que exagero ignoro ó disminuyo las posibilidades que tengo?

	1
	3
	5
	

	En general SI
	A Veces
	En general NO
	0000000000000000


23-  En situaciones que me surgen temores, me invaden como una sensación total, o ¿puedo desmenuzarlos e intentar desarticularlos?

	1
	3
	5
	

	En general NO
	A Veces
	En general SI
	0000000000000000


24- -Reconozco fácilmente si me intimidan con un arma ¿sucede lo mismo si lo hacen a través de la manipulación verbal o actitudinal?

	1
	3
	5
	

	En general NO
	A Veces
	En general SI
	0000000000000000


25-  Podría definir que es negociar con Sabiduría?


PUNTAJE OBTENIDO

AAAA entre 97 y 120

AAA entre 73 y 96

AA entre 49 y 72

A entre 24 y 48 

Reflexión sobre los Factores Limitantes que distingo en el contexto de mis peculiaridades al negociar:

-

-

-

-

-

Nombre y Apellido

Edad                        Sexo:

Ocupación:

Mail: (letra clara – legible)

	Pregunta Nro
	 
	Puntaje

	1
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	6
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	8
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	10
	 
	 

	11
	 
	 

	12
	 
	 

	13
	 
	 

	14
	 
	 

	15
	 
	 

	16
	 
	 

	17
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	20
	 
	 

	21
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	23
	 
	 

	24
	 
	 

	Total
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